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Angebotsuberprifung - Angebotsbewertung

Vorsicht bei sehr verlockenden Angeboten. Sie haben zum Beispiel ein sehr attraktives
Angebot einer lhnen noch unbekannten Firma zu Ihrem Projekt Schwimmbad und/oder
Sauna erhalten? Billig kann am Ende teuer werden, plus unbezahlbaren Arger.

Sie prufen das Angebot und kdnnen nicht erkennen, ob es womdéglich unserios ist. Es ist
auch nicht vergleichbar mit anderen Angeboten. lhnen kommen die vielen Daten ,spa-
nisch” vor und Sie sind verunsichert, wer liefert die gewiinschte Qualitat zum marktgerech-
ten Preis? Im privaten Bereich Schwimmbad/Sauna gibt es leider wenig Normen, die Ih-
nen einen Angebotsvergleich leicht machen.

Ich Uberprife lhre vorliegenden Angebote und Sie erhalten meine Angebotsbewertung. Ich
teile lThnen meine Einschatzung zu den Angeboten oder auch nur zu einem bestimmten
Produkt mit. Ich nehme Angebotsvergleiche, natirlich mit Preisvergleichen, vor und werde
eine Bedarfsabklarung erstellen. Ist alles enthalten oder wird viel unniitzes Material ange-
boten?

Meine Angebotsbewertung enthalt die Ergebnisse der Auswertung der Angebote. Die vor-
gelegten Angebote werden einander gegentbergestellt. Das ausgewéhlte Angebot wird
genannt und die Auswahl begrtindet.

Ich bendtige dazu moglichst konkrete Angaben zu lhrem Projekt und zu den Angeboten
(Anzahl der Seiten oder Anzahl der Positionen).

Senden Sie die Angebote moglichst als PDF-Datei an: post@scharner.de
Ich nenne Ihnen vorab die Kosten fur die Angebotsuberprifung / Angebotsbewertung.

Der Weise lernt aus den Fehlern anderer.
Der Dumme aus seinen eigenen.
(Konfuzius)
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